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Selbständige Handelsvertretung (m/w/d) Schweiz 

Zanier ist ein österreichisches Familienunternehmen mit über 56 Jahren Erfahrung in der Entwicklung und 
Produktion von Ski-, Outdoor-, Rad- und Bergsporthandschuhen. Verwurzelt in den Alpen, steht die Marke 
für technische Kompetenz, funktionale Innovation und ein tiefes Verständnis für die Anforderungen im 
Sportfachhandel. 

Als Pionier im Bereich beheizter Handschuhe (seit 1999) hat Zanier dieses Segment konsequent 
weiterentwickelt und bietet heute ein umfassendes Systemportfolio – von beheizten Handschuhen über 
beheizte Socken bis hin zu Trocknungs- und Wärmelösungen. Ergänzt wird dies durch ein ganzjähriges 
Handschuhsortiment mit Fokus auf innovative Schnitte, funktionale Materialien und leistungsorientierte 
Isolationskonzepte. 

Neben der eigenen Marke agiert Zanier zunehmend als Distributionsplattform für ausgewählte, 
komplementäre Marken im Sport- und Outdoorbereich: 

• Anon (Wintersport Eyewear & Protection) 
• Athletes Eyewear (Performance Eyewear) 
• Bachgold (Outdoor Equipment) 

Zur Weiterentwicklung unseres Geschäfts suchen wir eine selbständige Handelsvertretung für die Schweiz, 
die Zanier und unsere Distributionsmarken im Sport- und Outdoorfachhandel nachhaltig aufbaut und 
entwickelt. 

Deine Aufgaben 

• Aufbau und kontinuierliche Entwicklung des Vertriebs im Schweizer Sport- und Outdoorfachhandel 

• Gewinnung neuer Handelspartner sowie Ausbau und Pflege bestehender Kundenbeziehungen 

• Präsentation und Verkauf der Kollektionen (inkl. Kollektionsvorstellungen und Ordertermine) 

• Unternehmensvertretung auf relevanten Fachmessen & Orderevents 

• Eigenständige Planung und Umsetzung von Vertriebsaktivitäten 

• Laufende Marktbeobachtung sowie strukturierte Weitergabe von Markt- und Kundenfeedback 
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Dein Profil 

• Sportaffin, idealerweise mit eigenem Bezug zu Bergsport oder Outdoor 

• Mehrjährige Vertriebserfahrung im Sport- oder Outdoorbereich 

• Bestehendes Netzwerk im Schweizer Fachhandel 

• Fähigkeit, Marken eigenständig im Markt zu entwickeln und zu positionieren 

• Unternehmerische, strukturierte und zielorientierte Arbeitsweise 

• Kommunikationsstärke und Verhandlungssicherheit 

 

Was wir bieten 

• Partnerschaftliche Zusammenarbeit mit einem etablierten, international tätigen 

Familienunternehmen 

• Kurze Entscheidungswege und direkte Abstimmung 

• Attraktive, leistungsorientierte Provisionsstruktur 

• Hochwertige Marken mit klarer Positionierung und Wachstumspotenzial 

• Aktive Unterstützung in Marketing und Vertrieb 

Klingt nach dir? 

Dann freuen wir uns auf deine Bewerbung mit Lebenslauf und kurzem Motivationsschreiben an 
bepartoftheteam@zanier.com. 

 


